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Informacje ogélne 2 Elastyczne uktady lepiej sprawdzajg sie niz
uktady mato elastyczne. Podobnie jest z ludzmi
Dla kOgO prZzeZNnaczZona jest szkota’? 4 negocjujgcymi w biznesie. Znajomos¢ metod
| szerokie spektrum zachowan dajg hegocjacyjng
Spodziewa ne efe kty 4 elastycznosc¢. W naszej szkole poznasz rézne
metody przygotowania | prowadzenia negocjacji.
Co nas WyréZnia? 4 Wzbogacisz repertuar zachowan w trakcie
rozmow negocjacyjnych. Nauczysz sie korzystac
PI’Og ram SZ kOJ(y 5 z wiedzy psychologicznej w praktyce dziatan
negocjatora. Zobaczysz negocjacje z roznych
Organizacja szkoty 6 perspektyw.

Merytoryczne kierownictwo | prowadzenie:

Koszt szkoty 6
dr Tomasz Witkowski i dr Stawomir Jarmuz.
Sprawdz inne Szkoty Moderatora 7

Kontakt 7



Nauczycielem wszystkiego jest praktyka.

—Juliusz Cezar (Hulio Sizar)
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Dla kogo przeznaczona
jest szkota?

Dla pracujgcych w procesach zakupowych
specjalistow, managerow dziatow, handlowcow
| wszystkim zajmujgcych sie w firmach zakupami.

Spodziewane efekty

Podczas cyklu czterech dwudniowych
zjazdow (60 godzin):

e pOzNnasz sposoby dobrego przygotowania sie
do negocjacj

e Opanujesz metode kontrolowania rozmowy
negocjacyjne;

* NAauczysz sie rozpoznawac nieczyste chwyty
negocjacyjne

e zdobedziesz umiejetnosc wychodzenia
z trudnych sytuacji w trakcie negocjacji

e udoskonalisz zdolnosci perswazyjne

Co nas wyrdéznia?

e doswiadczenie w prowadzeniu szkolen
negocjacyjnych od 1996 roku

e konsultacje realnych negocjacji u nhaszych
partnerow biznesowych

e wydanie kilku ksigzek uznanych swiatowych
ekspertow od negocjacji

e unikalne w Polsce podejscie Evidence-Based
Training



Gra sit czy sita gry

o« Gtowne podejscia do negocjac;i

e Ograniczenia strategii win-win

e Metoda Campa

 Przygotowanie negocjacyjne] BATNA I WATNA
« Negocjacje z perspektywy teorii gier

e Sztuka ustepowania

o Warsztat praktycznych umiegjetnosci

Szachy negocjacyjne

 Reqguty prowadzenia negocjacji szachowych

e /Zasady ustepowania

 Projektowanie negocjacji

« Negocjowanie ze stabszym | negocjowanie
z silnigjszym parthnerem

e Heurystyki — myslenie na skroty
W negocjacjach
o Warsztat praktycznych umiejetnosci

Nauka i sztuka perswazji

e Kompetencje spoteczne negocjatora

e /Zasady wywierania wptywu

e Prawidtowosci perswazji

e Rozpoznawanie manipualcji

e« Obrona przed nieetycznymi technikami
negocjacyjnymi

« Wychodzenie z trudnych sytuacji
negocjacyjnych

 Niekonwencjonalny jezyk w negocjacjach

o Warsztat praktycznych umiejetnosci

Maty swiat

Specyfika zachowan zgodna z poszczegolnymi
wymiarami kultury narodowe]

Negocjacje z punktu widzenia roznych kultur
Komunikacja niewerbalna w negocjacjach
Wypracowanie zasad stuzgcych efektywnosci
negocjacyjnej] w roznych kulturach

Warsztat praktycznych umiejetnosci
Podsumowanie projektu



Organizacja szkoty Koszt szkoty

Warunkiem przyjecia jest minimum srednie wyksztatcenie oraz predyspozycje do pracy z ludzmi. Cena szkoty zawiera:

l O .
Podstawowy program szkoty obejmuje 4 Grupa uczestnikow liczy nie wiecej niz 16 osob. .
dwudniowych spotkan (8 dni, 60 godzin).

Zajecia odbywajg sie w systemie weekendowym Uczestnicy po zakonczeniu programu otrzymuijg
w godzinach od 9-17. certyfikat ukonczenia szkoty Moderatora.

Wypetnij formularz zgtoszeniowy

opieke trenera w trakcie szkoty
drukowane materiaty szkoleniowe
ksigzke z serii bliblioteka Moderatora
lunch w trakcie szkolenia

przerwy kawowe

7 900 PLN

+ 23% VAT



Sprawdz inne Szkoty
Moderatora

Szkota Coachingu i Mentoringu

Poznaj praktyczne | sprawdzone metody
coachingu oraz mentoringu. Rozwijaj swoje umie-
jetnosci komunikacji | rozwigzywania trudnych
sytuacji menedzerskich. ldealne dla coachow,
mentorow, menedzerow | trenerow, ktorzy chcga
wzbogacic swoje kompetencje o narzedzia oparte
na doswiadczeniu i dowodach naukowych.

Szkota Treneréw Biznesu — Narzedzia

Opanuj umiejetnosci tworzenia programow szko-
leniowych, aktywizacji grup i radzenia sobie

w trudnych sytuacjach szkoleniowych. Dla obec-
nych i przysztych trenerow biznesu, ktorzy chca
opanowac sprawdzone narzedzia i techniki, wyko-
rzystujgc unikalne podejscie Evidence-Based
Training.

Akademia Prowadzenia Szkolen Online

/Zdobadz kompleksowe umiejetnosci tworze-
nia | prowadzenia szkolen online, niezaleznie od

poziomu Twojego doswiadczenia technicznego.
Program krok po kroku przygotuje Cie do pracy
zdalnej, oferujgc wsparcie trenerow z miedzynaro-
dowymi certyfikatami | dostep do nowoczesnych
narzedzi technologicznych.

Szkota Menedzera Projektu

Rozwijaj praktyczne umiejetnosci zarzgdzania pro-
jektami dzieki warsztatom, symulacjom i grom
nagradzanym przez PM| Award. |dealne dla osob
chcagcych zdobycC wiedze w krotkim czasie | uzy-
skac panstwowy dyplom studiow podyplomo-
wych o specjalnosci zarzgdzanie projektami.

Szkota Negocjatora

Podnies poziom swoich umiejetnosci negocjacyj-
nych. Nauczysz sie kontrolowania rozmaow, roz-
poznawania nieczystych chwytow i wychodzenia
z trudnych sytuacji w negocjacjach. Sprawdzone

| nileoczywiste narzedzia komunikacyjne. Dla osob,

ktore prowadzg negocjacje w praktyce biznesowej.

Biuro — rekrutacja
tel.: +48 71 733 65 51
tel. kom.: +48 728 963 417/

szkolenia@moderator.edu.pl

Moderator Sp. z 0.0.
ul. Sw. Jozefa 1/3
50-329 Wroctaw
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